PENTRU DISTRIBUITORI

MANUAL PENTRU ÎNCEPĂTORI

ÎNTINDE-ŢI ARIPILE CA UN VISĂTOR
FELICITĂRI! Pornind afacerea de vânzare directă cu compania Green Valley Jron (GVJ), care are acoperire pe întreg cuprinsul lumii, vei avea realizări şi experienţe peste aşteptări. Abia aşteptăm să vedem minunatele schimbări din viaţa ta de acum înainte!
MESAJ DIN PARTEA FONDATORULUI:
Compania noastră doreşte să „creeze viaţa miraculoasă”, noi aducem sănătate oamenilor, dezvoltăm potenţialul uman. În ultimele decenii, noi am ajutat mii de oameni să-şi redefinească valorile personale în viaţă, i-am stimulat să aibă realizări neaşteptate, ceea ce noi numim într-un cuvânt „miracole”.
SONGTAO LV
RECREEAZĂ-ŢI VISUL

Visul este o dorinţă înăbuşită, întotdeauna ascunsă în adâncul inimii, el este motorul carierei tale, poate să-ţi stimuleze tot potenţialul în viaţă.
Toate miracolele din lume vin de la visuri. Azi, tu re-creezi visul tău prin alegerea carierei Green Valley Jron (GVJ), tot aşa cum un vultur îşi întinde aripile pentru a-şi lua din nou zborul spre cerul albastru.

Nu le permite celorlalţi să îţi fure visurile, în special celor apropiaţi: părinţii tăi, soţia ta/soţul tău, profesorii tăi ori chiar prietenii tăi; uneori ei îţi vor sacrifica visul pentru a te proteja.

Te rugăm păstrează în minte: a-ţi găsi visul înseamnă a-ţi reconstrui propria viaţă.

CONSTRUIEŞTE O ATITUDINE CORECTĂ

Marea descoperire a timpurilor noastre este: „omul îşi poate schimba gândirea pentru a-şi schimba viaţa.” Mintea înseamnă atitudine şi concepţii.
Atitudine pozitivă

Prima PMA a lui Napoleon în „Legea Succesului” este atitudinea pozitivă.

Atitudinea celui care învaţă

Într-un timp al economiei intelectuale, marginea competitivităţii stă într-o învăţare bună şi rapidă. 
Atitudinea şefului

Tu eşti propriul tău şef, fă această afacere având atitudinea şefului.

Atitudinea de acomodare
Visul tău devine realitate doar când îi ajuţi şi pe alţii să-şi împlinească visurile.
Atitudinea optimistă

Fii optimist şi energic în toate şi cu oricine!

Atitudinea de înţelegere
Înţelegându-i pe alţii şi respectând faptul că sunt diferiţi vei câştiga mulţi parteneri.

Atitudinea de încredere

Încrederea şi onestitatea sunt cele mai de seamă virtuţi ale unui conducător.
Atitudinea de perseverenţă

Indiferent ce dificultăţi întâlneşti, nu trebuie să renunţi, nu accepta eşecul şi fii perseverent ca un pendul.
TU NU EŞTI SINGUR

Tu nu eşti singur. Când începi această afacere, trebuie să ştii că nu eşti singur. GVJ internaţional a pus bazele acestei organizaţii în ţări şi regiuni unde afacerea ta poate fii ajutată. Sistemul de management perfect prin internet şi sistemul de servicii îţi va garanta afacerea.

În acelaşi timp, tu trebuie să înveţi „puterea împrumutată”; e un concept foarte important în această carieră. Poţi împrumuta putere de la sponosrul tău, de la vânzătorii de deasupra ta, din diverse conferinţe, unelte de marketing, mărturii ale produselor, distribuitorii de vârf, managerii companiei şi chiar de la executivii din cartierul general….
Oricum, tu nu eşti singur; toată lumea este gata să te ajute pentru ca tu să ai succes.
PREGĂTEŞTE-ŢI 

PORTOFOLIUL

CU GRIJĂ
Un proverb vechi chinezesc spune: Trebuie să îţi ascuţi sabia înainte de război. Trebuie să ai mai multe unelte pentru afacerea GVJ:

●Note de întâlnire
●Preferă cardurile clienţilor

●CD, VCD, DVD şi alte date audio şi video despre companie

●20 de copii ale formularului de vânzări

●20 de copii ale formularului de comandă
●Manualul vânzătorului a GVJ
●Cardul nominal al companiei GVJ
●5 copii ale diagramelor afacerii GVJ

●Manualul utilizatorului de produse (serie)

●Prezentarea companiei şi introducerea la produse
●Carnetul de notiţe şi documentele

●Birotică: calculator, stilou, hârtii, pioneze, capse

●Să deschizi un alt cont comercial independent

●Fă cerere pentru o line telefonică pentru afaceri (de preferat să aibă 3 terminale telefonice)

●PC (cu MSN sau alt soft de mesagerie prin internet)

●Mobilă de birou

●Cumpără periodic bilete la conferinţele de pregătire ale conducătorului sau la conferinţa anuală internaţională

REZISTENŢA PE CARE O POŢI ÎNTÂMPINA
Prima rezistenţă pe care o poţi întâmpina la începutul carierei GVJ poate fi refuzul.
●Oamenii pe care i-ai invitat nu vin;

●Produsele tale nu sunt cunoscute;

●Relaţia lor cu firma ta este una concurenţială;
●Apropiaţii tăi nu te înţeleg şi nu te sprijină;

●Prietenii tăi sunt suspicioşi privind valoarea carierei tale;

●Tu nu eşti considerat demn de încredere;

●Ai spus într-un moment nepotrivit că îţi începi cariera.

●Toate acestea sunt dificultăţile la care trebuie să facă faţă, un distribuitor de succes poate rezolva aceste probleme şi să aibă succes.

●Cu toate acestea, nu trebuie să renunţi şi nici să te simţi vinovat, poţi lua exemplu din experienţa mare a distribuitorilor de succes, ca să faci faţă acestor rezistenţe pe care le poţi întâmpina.

ROLUL SPONSORULUI TĂU

●Sponsorul tău joacă un rol foarte important în cariera ta; este mai mult decât necesar să construieşti o relaţie de cooperare cu el/ea.

●Sponsorul tău nu este doar vânzătorul de deasupra ta, dar şi cel mai bun profesor şi ajutor în cariera ta.

●Sponsorul tău îţi dă sugestii şi te îndrumă cum să dezvolţi efectiv vânzările şi să-ţi construieşti propria reţea de vânzare.
●Sponsorul tău este stimulentul tău, cel ce te ascultă, consultantul tău, o sursă utilă de informaţii, precum şi un canal de feedback pentru informaţiile negative pe care le poţi primi.

●Participă la diferite întâlniri organizate de sponsorul tău sau de managerul de la nivel superior, pentru a învăţa mai multe.

●Invită-i să participe la întâlnirile tale şi cere-le părerea privind posibile îmbunătăţiri.

TIPURI DE ÎNTÂLNIRI DE VÂNZARE DIRECTĂ

Întâlnirea este modul normal de a face această afacere. Participările active la întâlniri pot ridica volumul vânzărilor, aşa că cel mai bun lucru este să participaţi la orice întâlnire. Înţelegând tipul întâlnirii şi organizând personal întâlniri reprezintă simbolul rulării independente a afacerii. Reuniunile familiale, întâlnirile de prezentare a produselor, întâlnirea de pornire OPP, cursurile liderilor, cursurile profesorilor, întâlnirile de inspiraţie, întâlnirile de premiere BBS, conferinţele internaţionale de felicitare, călătoria în străinătate a consorţiului, conferinţa mondială anuală.
CREDE ÎN COPIEREA PUTERII
Poate că nu este uşor să obţii o carieră de succes în GVJ, dar nici nu este complicat, totuşi. Când deţii propria ta afacere, deţii sistemul care conduce spre succes. Acest sistem provine din experienţa de succes a multor oameni. Transformă afacerea ta într-o acţiune simplă şi o copiază ca şi MacDonald sau copiatorul.

Crede mereu în copierea puterii, poate că fiecare are inteligenţă şi metode diferite, dar în această afacere, poţi avea succes doar prin copiere pur şi simplu.
Aminteşte-ţi mereu secretul acestei afaceri: fă lucrurile complicate să pară uşoare şi repetă făcând lucruri uşoare.
PORNEŞTE AFACEREA TA
Lista numelor invitaţiilor tăi:
●Rude
●Prieteni

●Colegi de clasă

●Colegi

●Vecini

●Profesori

●Vânzători de la magazin

●Membrii clubului tău

●Patroni de magazine de modă

●Medici
●Medici veterinari

●Dentişti

●Avocaţi

●Ingineri
●Învăţători

●Contabili

●Agenţi de vânzare

●Oameni de afaceri

●Angajaţi guvernamentali

●Agenţi asigurări

●Agent imobiliar

●Absolvenţi de facultate

●Persoane însoţitoare

●Şomeri
●Persoane care doresc să înceapă o nouă afacere

●Persoane care doresc să îşi îmbunătăţească sănătatea

●Sau cei ce doresc să îşi schimbe locul de muncă.
Lista invitaţilor
Nume
Telefon
Vârstă
Sex
Seminarul produsului
Timpul





PORNEŞTE-ŢI AFACEREA
Munca fundamentală a celor 3 S:

Sponsorizare

Sponsorizarea te poate ajuta să împărtăşeşti mult din oportunităţile de afaceri, îţi măreşte reţeaua organizaţională şi te ajută să obţii mai mult profit şi beneficiu.

Selling

Selling (vânzare) te ajută să împarţi multe produse cu ceilalţi, să spui celorlalţi despre folosirea produselor.

Serviciile

Serviciile reprezintă munca de bază pentru o dezvoltare susţinută a carierei, atât serviciile făcute echipei tale, cât şi clienţilor tăi sunt vitale.
Trei procese de creştere

Drumul succesului în cariera GVJ nu este complicat, aproape fiecare distribuitor de succes nu face altceva decât: fă, învaţă şi predă.
Fă

Când „fă” este acţiunea, a gândi prea mult este inutil şi poţi obţine ceea ce doreşti doar făcând.

Învaţă

Există foarte puţine genii în lume, dacă nu te numeri printre ele, atunci învăţarea este singurul drum către succes.

Predă

Aceasta este o carieră care are nevoie de oameni ce îi ajută pe alţii; poţi reuşi doar daca partenerii tăi reuşesc, de aceea învăţându-i pe alţii să facă această afacere, această afacere îţi va aduce un succes mare.

HARTA DEZVOLTĂRII TALE
A face să meargă afacerea GVJ este ca şi cum ai studia la universitate. În timpul creşterii carierei tale un curs sistematic predat te va învăţă cum să devii un lider comercial care conduce o echipă mare.

●Instruirea fundamentală

Te învaţă cum să explici firma, produsul, planul de marketing şi cultura organizaţiei.

●NDO

Te ajută să îţi re-construieşti visul, îţi fixează ţelul, îţi găseşte clienţii şi te învaţă aptitudinile de bază pentru a face această afacere să meargă.
●Educaţia avansată
Te învaţă cum să ai o atitudine corectă, îţi aduce cunoaştere şi îi face pe clienţii tăi să te recunoasc. Acesta este un curs pentru vânzătorii de nivel mediu.
●Educaţia de nivel înalt

Vizează distribuitorii de nivel înalt şi te învaţă cum să îţi conduci efectiv echipa, îţi măreşte leadership-ul şi construieşte un sistem de lucru în echipă mult mai profesional. Scopul acestui curs este de a creşte calitatea managementului vânzătorilor de vârf.
●Pregătirea trainer-ilor

Pregătirea trainer-ilor este o măsură importantă în afacerea de vânzare directă, ai nevoie de o procedură de pregătire profesională pentru a învăţa cum să organizezi diferite întâlniri care să fie încununate de succes, mulţimea de echipe de trainer este cheia în dezvoltarea pieţelor, ei pot deveni vorbitori de succes şi să conducă după ce participă la cursurile de pregătire a trainer-ilor.
DEFINEŞTE-ŢI ŢINTA 

ŞI PLANUL

Semnificaţia vieţii tale nu se află în posesia ta acum, dar o poţi poseda în viitor. O persoană în călătorie fără un ţel precis nu va ajunge la destinaţie. Un ţel fără un plan va fi un ţel al eşecului.
●Ţelul pe termen scurt

Cât vrei să câştigi în următoarele 3 luni? Câţi oameni vrei să sponsorizezi în fiecare săptămână? Cât timp vrei să dedici pentru a-ţi dezvolta afacerea în fiecare zi?
●Ţelul pe termen mediu
La ce nivel vrei să ajungi în următorii 3 ani? Ce bonus vrei să realizezi după un an? Cât timp vrei să dedici pentru a-ţi dezvolta afacerea în următorii 2 ani?
●Ţelul pe termen lung

La ce nivel vrei să ajungi în următorii câţiva ani? Ce bonus vrei să realizezi după 4 ani? Câţi oameni ai în echipă după 5 ani? Cât timp vrei să dedici pentru a-ţi dezvolta afacerea în următorii 5 ani?
ISTEŢ
●Specific

●Măsurabil

●Realizabil

●Rezonabil

●Timp

Principiul ISTEŢ pentru a-ţi stabili o ţintă

●Specific, un ţel specific

●Măsurabil, un ţel măsurabil

●Realizabil, un ţel realizabil

●Rezonabil, un ţel rezonabil

●Timp, un ţel fără limită de timp

PLANUL MEU – PROMISIUNEA MEA
Voi dedica cel puţin câteva ore în fiecare săptămână
Voi sponsoriza cel puţin un prieten în fiecare lună

Voi vinde produse PV în fiecare lună

Trebuie să ating nivelul de distribuitor în câteva luni

Trebuie să realizez un venit in USD în câteva luni

Echipa mea trebuie să aibă parteneri în câteva luni

ÎNCEPE CHIAR ACUM
Succesul aparţine celor ce fac, nu celor ce gândesc. Primul pas pentru a realiza un vis este să încep chiar acum. 
Dacă ai:

Citit cu atenţie toate datele din manualul pentru începători
Experimentat produsele noastre

Scris lista numelor în invitaţia ta

Tipărit cardurile cu numele GVJ

Stabilit ţelul şi planul

Atunci începe să acţionezi! Nu te opri niciodată să acţionezi, îţi va aduce mare succes.

NAVIGHEAZĂ

ÎN CĂLĂTORIA CARIEREI TALE
Azi e o zi specială; ai început cu partenerii mei

ai carierei GVJ să navighezi pe ocean

pentru o destinaţie de succes.

PAGE  
2

